Myynnin jalkihoidolla sailytat
asiakassuhteet ja myyt lisaa.
Miksi se kuitenkin jaa tekematta?

Tervetuloa tyGpajaan
raataloimaan oma jalkinoitomalli!

Myynnin ja asiakkaan jalkihoito on tarkeaa koska:

Uusasiakashankinta on noin 5 kertaa kallimpaa kuin nykyisten
asiakkaiden pitdminen ja kehittaminen.

Nykyinen, tyytyvainen asiakkaasi ostaa sinulta 14 kertaa
todennakoisemmin kuin uusi asiakas.

Asiakaspidon parantaminen viidella prosenttiyksikolla kasvattaa
yrityksen liikevaihtoa jopa 25-50%

Valmentajana toimii Jouni Anttila LevelUp Oy:sta.

TyOpajassa kasitellaan mm.

o Asiakaskokemus

o Ostamisen jalkeiset tunnetilat

o Asiakkuuksien hoitosuunnitelma

o Jalkihoidon eri tekniikat mm. Asiakastyytyvaisyyskyselyt

Ylivieska Piippola Raahe Nivala
11.2 18.2. 20.2. 19.2

TyoOpajojen kesto 9-15

Hinta 256€ (alv 0%) / tyOpaja, sisaltaa yrityksestasi kahden
henkilén osallistumisen.

Lisatietoja ja ilmoittautuminen:
Projektipaallikkd Timo Liimatainen,
044 44577001, timo.liimatainen@nihak_fi



tel:044?445 7001
mailto:timo.liimatainen@nihak.fi

